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اعخ  ا   ) رسانی و انجام وظایف خود ناگزیر به انعقاد قراردادها با اشخاا  دیگخر  ها در راستای خدماتها و بنگاهدولت

هخا و  جا که قانون برگخزاری مناقصخه  باشند. ا  آنخصوصاً در رابطه با فرآیندهای مناقصه و مزایده می( حقیقی و حقوقی

هخای بخرو    لذا این امر موجب اشاعه و توسخعه  مینخه  ، فاقد کارایی لا م بوده و خلاءها و ایرادات اساسی دارد، هامزایده

گردیده است. در این مقاله روشی برای حذف تبانی با طراحی یک بخا ی ایسختا   ( ا  طریق تبانی) فساد در این قراردادها

دهخد  ارائه گردیده اسخت. نتخاین ننخان مخی    ، یابی به نقاط تعادلی نشنظور دستها به مو حل آن با استفاده ا  نظریه با ی

تخر  کند بایستی ا  چه قیمتی پخایین گر انتااب میگزار جهت حذف تبانی بین دو مناقصهقیمت حداکثری که مناقصهکه 

یسختی ا  چخه قیمتخی    با کنخد گخر انتاخاب مخی   گزار جهت حذف تبانی بین دو مزایدهو همچنین قیمت حداقلی که مزایده

هخا ا  نتخاین ایخن تققیخق بهخره      ها و مزایخده های برگزار کننده مناقصهها و بنگاهگردد دولتبالاتر باشد. نهایتاً پیننهاد می

 های سقف و کف خنثی نمایند.گرفته و تبانی را با تعیین قیمت

 JEL: C70 ،D50 ،K12، D86 بندیطبقه

 مزایده.، مناقصه، تبانی، دل نشتعا، هانظریه با یواژگان کلیدی: 

  

                                                           
  :01/1/0931تاریخ پذیرش:   01/0/0931تاریخ دریافت 

 [
 D

ow
nl

oa
de

d 
fr

om
 q

je
rp

.ir
 o

n 
20

26
-0

6-
10

 ]
 

                             1 / 24

mailto:k.shahbazi@urmia.ac.ir
mailto:Jalilbadpeyma@gmail.com
http://qjerp.ir/article-1-2101-en.html


 9911پاییز  ،19 شماره ،12 سال های اقتصادی  ها و سیاست پژوهشنشریه علمی )فصلنامه(   991

 
 

 

 

 . مقدمه1

 ها ا  گذار انعقاد قراردادها با اشاا  دیگررسانی و انجام وظایف دولتباش اعظ  خدمات

یافتخه و چخه در   گذرد. تخدارکات عمخومی چخه در کنخورهای توسخعه     می( اع  ا  حقیقی و حقوقی)

، OECDدر کنخورهای  ) الص داخلخی باش قابل تخوجهی ا  تولیخد ناخخ   ، کنورهای در حال توسعه

 دهخد را شخلل مخی  ( های عمومی دولتهزینه درصد 91درصد تولید ناخالص داخلی و  01بیش ا  

های عمخومی بخه طخور مختخر تاصخیص داده      اگر این حج  عظی  ا  هزینه .(5101، 0تاث و هملاران)

سختای تققخق اهخداف    نقش بسزایی در پینخرفت اقتصخادی و اجتمخاعی ایفخا خواهخد کخرد. در را      ، شود

حجخ  بسخیار   ، تخدارکات عمخومی   تأمینپنتیبانی و همچنین ، نگهداری و تعمیر،  یرساختی، ایتوسعه

گیخرد.   های دولتی صورت مخی یده در دستگاه یادی ا  این معاملات در قالب فرآیندهای مناقصه و مزا

ها و همچنین به واسطه سیاسختی  به دلیل مبالغ قابل توجهی که به واسطه نقوه اجرای آن، این قراردادها

 ا  اهمیت بسیار بالای اقتصادی برخوردارند.، کندکه دولت در قراردادهای خود اعمال می

باخش  ، هخای رشخد و اسختقلام اقتصخادی کنخورهای در حخال توسخعه       به دلیل ضعف در پایخه 

بسخیاری ا    تخا  تر شخده و یلخه  تر و بزرگها بزرگخصوصی قدرت لا م را نداشته و اندا ه دولت

سخا  ایجخاد تبخانی در    تخوان  مینخه  که این امر را مخی ، گردندهای اقتصادی و غیراقتصادی میفعالیت

معاملات دولتی دانست. بدون شک تنریفات مناقصخه و مزایخده در جهخت تخأمین منخافص و مصخال        

، 5رتزشخوا ) نتاین معلوسی بخه بخار خواهخد آورد   ، عموم است که در صورت عدم توجه به این مه 

هخا بخزرگ و   شوند که پخروژه تر میها  مانی بینتر و پیچیدهها و مزایدهمنللات در مناقصه .(0311

باعخ  تنخدید   ، هاپیچیده باشند. ضعف و حتی عدم وجود رقابت و گاهی دولتی بودن بینتر پروژه

رد گخردد. در مخو  هخا مخی  هخا و مزایخده  هخای خخا  در مناقصخه   طلبی برای گخروه منللات و فرصت

                                                           
1. Toth et al. 
2. Schwartz 
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قخانون مقاسخخبات عمخومی مصخخوب    93در صخخدر مخاده  ، قراردادهخای عمخومی در قخخوانین کنخور مخا    

مگخر در مخوارد   ) به اصل انجام کلیه معاملات دولتی بر اساس تنریفات مناقصه و مزایده، 0911سال

فاقد کارایی لا م بوده ، 0919اما قانون برگزاری مناقصات مصوب سال ، تصری  شده است( خا 

هخای بخرو  فسخاد در امخر     لذا این امر موجب اشاعه و توسعه  مینه، ا و ایرادات اساسی داردو خلاءه

 مناقصات گردیده است. 

گران ها دو موضص بسیار مه  است که توسط مناقصهها و مزایدهگذاری مناقصهبرآورد و قیمت

درک شخهودی   و شود. تئوری اصلی ایخن موضخوعات بخر پایخه تجربیخات     گران اجرایی میو مزایده

گخران و  بخرای مناقصخه  ، باشدسا  تعیین هزینه و سود ناخالص مناسب میباشد و این امر که  مینه می

در چنخد دهخه اخیخر شخاهد تلامخل       .(0331، 0فایخک ) آیخد گران فعالیتی دشوار به حساب میمزایده

اسختفاده ا  یخک   جخای  ه بخ ، ها در جهت استفاده ا  پارامترهخای متعخدد  های ار یابی در مناقصهروش

بایستی به طخور مسختمر   می، های بهترای . برای تغییر در روش ار یابی و استفاده ا  روشپارامتر بوده

رسخد کخه   بنخد. واضخ  بخه نظخر مخی     هخا بهبخود یا  هخا و مزایخده  مناقصه ها و فرآیندهای مربوط بهروش

نیا منخد تصخمیمات   ، اریگخذ ها بخه ماننخد اشخلال دیگخر قیمخت     ها و مزایدهگذاری در مناقصه قیمت

هخا در  ضخامن بقخای آن  ، کننخدگان اسخت کخه تعیخین اسختراتژی بهینخه در قیمخت       استراتژیک شرکت

بلندمدت است. در نهایت بایسختی اشخاره کخرد کخه بخا توجخه بخه اهمیخت ایخن موضخوً کخه شخدیداً             

الای ایخن  دهد و همچنین حجخ  بسخیار بخ   خود قرار می تأخیر قراردادهای دولتی و غیردولتی را تقت

هخا  توان قیمتی را در مناقصهشود که آیا میستال اصلی این تققیق بدین گونه مطرح می، قراردادها

گران خنثی و ا  بین ببرد. در گران یا مزایدهها در نظر گرفت که املان تبانی را بین مناقصهو مزایده

و  چقدر خواهد بخود ( قیمت سقف وقیمت کف) این قیمت بهینه، صورت پاسخ مثبت به این ستال

 تابعی ا  چه پارامترهایی است؟

                                                           
1. Fayek 
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دهی شده است. بعخد ا  مقدمخه در باخش دوم بخه مبخانی نظخری و در       این مقاله در پنن باش سا مان

سا ی با ی و قضایای مربوط به تعیین باش سوم به پینینه تققیق اشاره شده است. در باش چهارم مدل

 گیری و پیننهادات آمده است.  پنج  و نهایی نیز نتیجه های سقف و کف آمده است. در باشقیمت

 . مبانی نظری2

هخا سخاختار و   سیاسی و اجتماعی است که ایخن فعالیخت  ، های اقتصادیبا ی توصیفی ا  فعالیت

، سوری) پردا ندقواعدی دارند که با یلنان طبق آن به انجام با ی برای رسیدن به اهداف خود می

، گیخری گیری در شرایط با ی این است که هر با یلن قبل ا  تصمی ی ویژگی عمده تصم .(0911

خواهد بینترین عایدی را با در نظر گرفتن واکنش طخرف مقابخل   رفتار رقیب را در نظر گرفته و می

نهایت مفید ها هنگامی که صنایص شامل تعداد مقدودی بنگاه رقیب باشد بیداشته باشد. نظریه با ی

 تخأخیر ( تققیخق وتوسخعه یخا فنخون با اریخابی     ، مقخدار تولیخد  ، تعیین قیمخت ) ر بنگاهرفتار ه  یرا .است

همچنین باید اشاره کرد که نظریه  .(0939، 0شای) های رقیب داردشدیدی بر روی سط  سود بنگاه

دهخد تخا هماننخد    سا ان اجا ه مخی به مدل، تواند پاساگو باشدها هنگامی که تئوری قیمتی نمیبا ی

  .(0339، 5گیبونز) ان بیندیننداقتصاددان

ها دادن نگرش و دیدگاهی است که بخر اسخاس آن با یلنخان بایسختی     هدف اصلی نظریه با ی

به طور عمیق درباره آن فلر کننخد و سخ     ، عاقلانه رفتار کنند و قبل ا  اینله دست به عملی بزنند

تخرین اصخل نظریخه بخا ی     مه  .(0911، عبدلی) عملی را انتااب کنند که در راستای منافعنان باشد

دانخش منخترک دارنخد. بخه عبخارت دیگخر همخه        ، این است که همه با یلنان در یک با ی منترک

ها نیز دانند که رقبای آندانند و همچنین این با یلنان میبا یلنان در یک با ی ساختار با ی را می

دانند و الی ها این موضوً را میه آندانند کدانند که رقبای دیگر میدانند و در ضمن میآن را می

، هخا دارای ابعخاد  یخادی هسختند و بخه خخاطر ایخن ابعخاد         بخا ی  .(0331، 9کالل و هملارانم ) آخر

                                                           
1. Shy  

2. Gibbons 

3. Mas-Colell et al. 
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هخا بخه    بنخدی بخا ی   طبقخه ، بنخدی  طبقخه  ترین مه توان ارائه داد.  ها را میهای ماتلفی ا  آن بندی طبقه

هخای غیرهملارانخه را بخه     بخا ی ، پخردا ان بخا ی   یخه اسخت. نظر  5و غیرهملارانخه  0های هملارانه با ی

های ایستا و پویا خود به دو  کنند. هر کدام ا  با یی ایستا و پویا تفلیک می های غیرهملارانه با ی

هخای   تخوان بخا ی   شوند. بنابراین می های با اطلاعات کامل و اطلاعات ناقص تقسی  می ی با ی دسته

، 4های پویا با اطلاعات کامل با ی، 9های ایستا با اطلاعات کامل  یبا دستهغیرهملارانه را به چهار 

جا که در تقسی  نمود. ا  آن 1های پویا با اطلاعات ناقص و با ی 1های ایستا با اطلاعات ناقص با ی

لخذا ایخن نخوً ا     ، های ایستا با اطلاعات کامل بین با یلنان برقرار اسخت  با ی، هاها و مزایدهمناقصه

 شود. توضی  بینتر ارائه می با ی با

با یلنان بخه  ، های ایستا با اطلاعات کامل است که در آنبا ی، هاترین نوً با ییلی ا  راین

عایخدی سخایر با یلنخان در بخا ی را     ، کنند و هر بخا یلن  مان استراتژی خود را انتااب میطور ه 

ها این است فرض اساسی در این با ی .(0331، کالل و هملاران؛ م 0930، عبدلی) داندکاملاً می

گخویی هخر کخدام بخه     ، اطلاعی ندارد و در واقص( حریف) که هر طرف با ی ا  انتااب طرف مقابل

ها این است کخه کلیخه   دهند. فرض اساسی دیگر در این با ی مان انتااب خود را انجام میطور ه 

ا یلن بداند در مقابل هر انتااب خخود و  یعنی هر ب، پیامدهای با ی برای همه با یلنان معلوم باشد

 هخای ایسختا هسختند   ها در دنیای واقعی ا  نخوً بخا ی  شود. بسیاری ا  با یها میحریف چه عاید آن

  .(0911، عبدلی)

 شود:شود و به صورت  یر تعریف مینامیده می 9تعادل نش، هابا ی تعادل حاصل ا  این نوً

  (       )    (  
      ) (0)  

                                                           
1. Cooperative Games  
2. Noncooperative Games  
3. Static games of complete information  
4. Dynamic games of complete information  
5. Static games of incomplete information  
6. Dynamic games of incomplete information  
7. Nash Equilibrium 
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کالخل و  مخ  ) یعنی استراتژی با یلن بهترین واکنش نسبت به عمللرد انتاابی سایر رقبا باشد

ها باواهد یک جواب یلتا برای بخا ی  کرد که اگر نظریه با ی تأکیدبایست می .(0331، هملاران

وجه به باوری که نسخبت بخه انتاخاب    باید آن جواب تعادل نش باشد. اگر هر با یلن با ت، ارائه دهد

استراتژی را انتااب کند که بینترین پیامد را عایدش کند و در ضخمن بخاور بخا یلن    ، حریف دارد

(، یعنی عملاً حریف آن استراتژی را که در باور با یلن شخلل گرفتخه انتاخاب کنخد    ) صقی  باشد

شخوند اسختراتژی   وش انتاخاب مخی  ها که به این راستراتژی آنگاه تعادل نش حاصل خواهد شد. این

 .(0911، عبدلی) دهندتعادلی نش را تنلیل می

 . پیشینه تحقیق3

های مرتبط با مناقصه و مزایده اشاره در ادامه به مطالعات داخلی و خارجی انجام شده در  مینه

 خواهد شد:

بخه ایخن   ، دولتخی  های تبانی در معخاملات ها و  مینهدر تققیقی با عنوان شیوه(، 0911) نژادمنتی

های شایص در انجخام معخاملات دولتخی در سخامانه حقخوقی      موضوً اشاره کرد که تبانی یلی ا  جرم

گیرد. نتخاین ننخان داد   ایران است و همچنین تبانی در مناقصه اغلب در معاملات بزرگ صورت می

اری مناقصخه و  عدم الخزام بخه برگخز   ، ترک تنریفات مناقصه، های مناقصه مقدودکه تبانی در حو ه

توانخد بخه شخلل    تواند رخ دهد. در مزایخده نیخز تبخانی مخی    گران میاختیار رد یا قبول پیننهاد مناقصه

نبود قوانین جامص و شخفاف و نیخز   ، توافق میان مأمور فروش و طرف معامله و ارائه قیمت بسیار پایین

 نبود مقدودیت برای شرکت افراد در مزایده صورت گیرد. 

طلبخخی اقتصخخادی در مناقصخخه و کخخاربرد در تققیقخخی بخخه فرصخخت(، 0913) رانخخدیشعبخدلی و خی 

هخا عنخوان کردنخد کخه یلخی ا       آنموردی آن در ایران با اسختفاده ا  مخدل نظریخه بخا ی پرداختنخد.      

قیمت ، های جدید برنده شدن مناقصات این است که پیمانلار در  مان اعلام قیمت پیننهادی روش

ها ننان حین انجام پروژه مبلغ قرارداد را با اقامه دعوی با پ  گیرد. نتاین آن دهد تا دررا پایین می

داد که کارفرمایان و برگزارکنندگان مناقصات بایستی عوامل اصلی به وجود آورنده دعاوی را در 
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سا ی قراردادها در جهت کاهش ایخن عوامخل و   تر مناقصات و شفافنظر گرفته و با برگزاری دقیق

 های خود اقدام نمایند.چه بهتر پروژه انجام هر

شناسخی مقخررات و تنخریفات مناقصخه و     در یک گزارش پژوهنخی بخه آسخیب   (، 0939) کرمی

هخای موجخود در   ترین نارسخایی های دولتی در استان ق  پرداخت. نتاین ننان داد که ا  عمدهمزایده

عخدم  ، تخر مبنخای پینخنهاد قیمخت پخایین    بخر   صرفاًانتااب پیمانلار ، هاها و مزایدهفرآیندهای مناقصه

فقدان اعمال سخوابق منفخی قبلخی    ، برآورد نادرست مبلغ پایه، شرکت پیمانلاران باتجربه در مناقصه

گخران و نهایتخاً عخدم    گخران و مزایخده  هخای تخوجیهی بخرای مناقصخه    عدم برگخزاری دوره ، پیمانلاران

 ن شد. پایداری در تأمین اعتبار قبل ا  برگزاری مناقصه عنوا

در تققیقخی نقخاط قخوت و ضخعف قخوانین و مقخررات       (، 0934) رحمانی و میر اده کوهنخاهی 

را بررسخی کردنخد. نتخاین     0919برگزاری مناقصات ا  جمله قانون برگزاری مناقصات مصوب سال 

ننان داد که اجرای قانون برگزاری مناقصات همواره با ایرادات و منللاتی همراه بخوده و اصخلاح   

ها تأکید کردند هرچنخد کخه   ناپذیر است. همچنین آنبرگزاری مناقصات ضروری و اجتناب فرآیند

مناقصه در مفاسد اقتصادی و وجوه ماتلف آن همواره و به تأکید مورد بق  و بررسی کارشناسان 

لیلن متأسفانه تاکنون هدف اولیخه قانونگخذار مبنخی بخر     ، نظران حو ه مناقصات بوده استو صاحب

بزار قانونی کارآمد برای ایجاد شفافیت و جلخوگیری ا  بخرو  فسخاد در رونخد برگخزاری      خلق یک ا

 مناقصات مققق ننده است.

هخای کارهخای   اقصخه در تققیق خود یخک تخابص تو یخص بخرای من    (، 5110) 0هاری  و مک کافر

 9/1سخا ی ارائخه دادنخد کخه دارای تو یخص تقریبخی نرمخال بخا انقخراف اسختاندارد            ساختمانی و جخاده 

سخا ی بخود. در ضخمن     درصدی برای قراردادهای جاده 4/1 درصدی برای قراردادهای ساختمانی و

تخوان  مخی ، گخران مناقصخه  بنخدی شخده بخر مبنخای تعخداد     با داشتن این تابص تو یص در قراردادهای طبقه

 بینی کمترین قیمت را بر پایه برآورد قیمت میانگین داشت.  پیش

                                                           
1. Harris & McCaffer 
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در تققیقی به بررسی چارچوب نظری برای تعیین حخداقل تعخداد   (، 5115) 0انگای و هملاران

برای شرکت در یک مناقصه بر پایه نظریه خرد اقتصادی نئوکلاسخیلی در  ( گرانمناقصه) داوطلبان

گخران  یابی به تعداد حخداقلی مناقصخه  ها ننان داد که به منظور دستکنگ پرداختند. نتاین آن هنگ

 با توجه به شرایط با ار تغییر داشته باشد.این تعداد ، برای رقابت با ه 

های مرکزی بانک ها و عمللرد با پرداخت دربه بررسی مزایده(، 5115) 5نایبرگ و هملاران

عامل اصخلی با پرداخخت    19گران و عمللردشان در ها رفتار مزایدهاروپا پرداختند. بدین منظور آن

هخا مهخ  نیسخت    خصوصخی داوطلبخان در مزایخده    ها عنوان کردند که اطلاعاترا بررسی کردند. آن

هخا  گران و عمللخرد آن بلله حداقل نرخ پیننهاد و سط  خانویه با ار نقش اصلی را در رفتار مزایده

بهتر اسخت تعخداد  یخادی    ، ها همچنین ننان دادند که به جای تعدادی مقدود ا  داوطلباندارد. آن

هخخای عخخ  ارائخخه اسخختراتژینخخد  یخخرا ایخخن امخخر با هخخا شخخرکت کنهخخا و مناقصخخهداوطلبخخان در مزایخخده

 تری خواهد شد.  هوشمندانه

های مربوط به های مربوط به پروژهآوری دادهدر تققیق خود با جمص(، 5119) 9لو و هملاران

وسخا   گخران در تعیخین سخط  قیمخت در بخا ار سخاخت      بزرگراه در تایوان به بررسی رفتار مناقصه 44

بخه طخور   ، هایی که صاحبان بینتری داردننان داد که سط  قیمت برای پروژهها پرداختند. نتاین آن

هایی است که صاحبان کمتخری دارد و ایخن امخر باعخ      ای بالاتر ا  سط  قیمت پروژهقابل ملاحظه

 ترین حد خود برسد. طلبانه به پایینهای منفعتشود تا فرصتمی

قراردادهخخای  ی اسخختراتژی مناقصخخه در در تققیقخخی بخخه ار یخخاب  (، 5111) 4بخخانلی و هملخخاران 

های خرید ها در برآورد هزینهها عنوان کردند که قیمتها در ایران پرداختند. آنوسا  بنگاه ساخت

های ویژگی(، سیاست سایر رقبا) عوامل خارجی تأخیرسا ی مملن است تقت در صنعت ساختمان

گخران  ها ننان داد که افزایش تعخداد مناقصخه  گران و غیره قرار گیرد. نتاین آنرقابت مناقصه، پروژه

                                                           
1. Ngay et al. 

2. Nyborg et al. 

3. Lo et al. 

4. Banki et al. 
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در تققیق خود به شناسایی (، 5113) 0تر خواهد شد. وات و هملارانهای پایینمنجر به ارائه قیمت

های ها با استفاده ا  روشها و خدمات پرداختند. آنها برای پروژهعوامل کلیدی در ار یابی مناقصه

ها ننان داد که معیارهای متخر را شناسایی کردند. نتاین آن هنت دسته ا  عوامل، علمی و اکتنافی

تجخارب  ، های فنیهای پیمانلاران به لقاظ مدیریت و قابلیتتوانایی، هامناقصه ارج  برای ار یابی

 .. است..شهرت و، گذشته و عمللرد

 در( گخخرانمناقصخخه) در تققیقخخی بخخه تجزیخخه و تقلیخخل رفتخخار رقبخخا  (، 5101) 5اوو و هملخخاران

هخا  بخا توجخه بخه ایخن واقعیخت کخه هخر کخدام ا  آن        ، کنخگ  های ساختمانی هنخگ های پروژه مناقصه

ها پرداختند. آن، حساسیت متفاوتی در واکنش به عوامل متخر در تصمیمات مربوط به مناقصه دارند

هخا  ین آنهای حجیمی مورد آ مون قرار دادند. نتاافزار و با دادهمدل ارائه شده خود را به وسیله نرم

 است. ( گرانمناقصه) پذیری پیمانلاران به طور عمومی بینتر ا  اکثریت رقباننان داد که رقابت

هخای  گخذار بخر قیمخت   تأخیردر تققیقخی بخه بررسخی عوامخل کلیخدی و      (، 5109) 9وای و هملاران

ادبیخات  ها ا  یک روش ترکیبی شخامل بررسخی   های عمومی در چین پرداختند. آنها در پروژهمناقصه

ها ننان داد که هفخت  مصاحبه و بررسی پرسننامه برای این موضوً استفاده کردند. نتاین آن، موضوً

 در چین وجود دارد. ( شامل عوامل اقتصادی و اجتماعی) هاهای مناقصهعامل مه  در تعیین قیمت

 در در تققیقی به بررسخی سیسختمی بخرای ار یخابی قیمخت مناقصخه      (، 5101) 4ژانگ و وای هی

هخا  های حجی  پرداختنخد. نتخاین آن  بر پایه داده( مطالعه موردی ایستگاه مترو) های ساختمانیپروژه

هخا  توان به طور معناداری قیمت مناقصه را در قرارداد پخروژه های حجی  میننان داد که بر پایه داده

پینخنهادات   در تققیقخی بخه بررسخی ابزارهخای تنخایص     (، 5101) ار یابی کخرد. تخاث و هملخاران   

در تدارکات عمومی دولت در مجارسختان بخا بررسخی بخیش ا  هفتخاد و پخنن هخزار        ( تبانی) مقرمانه

ها عنوان کردند که سنتز اولیخه را بخر مبنخای    پرداختند. آن 5111-5105های در فاصله سال، قرارداد

 تواند  یربنای تققیقات بعدی باشد.اند که میشواهدی تاریای ارائه کرده

                                                           
1. Watt et al. 

2. Oo et al. 

3. Ye et al. 

4. Zhang & Yi He 
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ها در این تققیخق  وجه به مطالعات انجام گرفته در  مینه مناقصه و مزایده که به برخی ا  آنبا ت

بینتر این مطالعات در حو ه عل  حقوق بوده و ا  این منظر به مباح  مناقصخه و مزایخده   ، اشاره شد

تر بایسختی اشخاره شخود کخه بینخ     ) پرداخته شده است. در مقدود مطالعات اقتصادی در این مورد نیز

تخا  (، وسخا  اشخاره دارد  ها به قراردادهای ساختمباح  مربوط به مناقصه است که قسمت اعظ  آن

ست. در این مطالعات به کنون به تعیین قیمت برای حذف تبانی در مناقصه یا مزایده پرداخته ننده ا

سخت.  لاری جهت خنثی کردن تبانی پرداخته ننده و فقخط وجخود تبخانی اخبخات گردیخده ا     ارائه راه

باید اشاره کرد که باش بسیار  یادی ا  تققیقات ارائه شده در  مینه مناقصه و مزایخده  همچنین می

بوده است که یلی ا  عوامل ( رابطه میان قیمت پیننهادی و احتمال برد) گذاریقیمت در خصو 

 اند. اساسی را برآورد نادرست مبلغ پایه اعلام کرده

( مناقصخه یخا مزایخده   ) رد این است که هر یک ا  این فرآینخدها گیآنچه که مورد توجه قرار می

باشند. در ضمن اشاره شد که هر گلوگاه و مرحله اساسی قبل ا  فرآیندهای عقد قرارداد و اجرا می

هخا عمرانخی کخه بخا واگخذاری بخه       ساله مقادیر قابل توجهی ا  بودجخه دولخت صخرف اجخرای پخروژه     

گخردد. بخا توجخه بخه     واگخذار مخی  ( مناقصه) ی اجرا پیننهاد دهندپیمانلارانی که حداقل قیمت را برا

بخه نفخص طخرفین تبخانی کننخده      ، نسبت به حالت عدم تبخانی ( در بینتر مواقص) اینله مملن است تبانی

هخا تبخانی را در   لذا این تققیق به دنبال یافتن حداکثر و حداقل قیمتی که بتوان بخه واسخطه آن  ، باشد

 باشد. می، حذف کرد هاها و مزایدهمناقصه

گخزاران و  باشخد کخه بخه مناقصخه    این تققیق در راستای بهبود کارهای مربوط در این  مینه مخی 

هایی را پیننهاد دهد کخه بخه واسخطه آن تبخانی خنثخی شخود و همخین امخر جنبخه          گزاران قیمتمزایده

ن بایخد اشخاره   نوآوری این کار است که تاکنون در هیچ تققیق دیگری بررسی ننده است. همچنخی 

ادبیات اقتصادی بسیار مقدود بوده و عمده کارهای انجام شده در مخورد  ، کرد که در مورد مزایده

مطالعات انجخام   لذا در قسمت مزایده این تققیق جزو مقدود، مربوط به مناقصات بوده است، تبانی

 باشد.گرفته می
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 سازی بازی. مدل4

 شود:بق  ارائه میتعاریف کلی  یر برای آشنایی بینتر با 

کخه در آن  (، طبخق اسخناد مناقصخه   ) مناقصه: فرآیندی است رقخابتی بخرای تخأمین کیفیخت مخورد نظخر      

، گخری کخه کمتخرین قیمخت متناسخب را پینخنهاد کخرده باشخد        تعهدات موضوً معامله به مناقصه

 گردد.واگذار می

 د.کنکه مناقصه را برگزار می 0گزار: دستگاه اجراکننده قانونمناقصه

 کند. ه را دریافت و در مناقصه شرکت میگر: شاصی حقیقی یا حقوقی است که اسناد مناقصمناقصه

که در آن تعهدات موضوً معاملخه بخه   ، مزایده: فرآیندی است رقابتی برای فروش یا واگذاری کالا

هخین  البتخه در  ) گخردد واگذار می، گری که بینترین قیمت متناسب را پیننهاد کرده باشدمزایده

 .(جای قوانین تعریف مناصی ا  آن ارائه ننده است

اند. منخاص اسخت کخه هخر چقخدر      گر در یک مناقصه شرکت کردهحال فرض کنید دو مناقصه

شود و برعل . ا  سوی دیگر احتمال برنده شدنش بینتر می، تری را ارائه دهدگر قیمت پایینمناقصه

میزان مطلوبیت بخه دسخت آمخده    ، در صورت برنده شدن ،تری ارائه دهدگر قیمت پایینهر چه مناقصه

  یابد و برعل . فرض کنید کل سودی کخه در ایخن مناقصخه وجخود دارد برابخر بخا       برایش کاهش می

آنگخاه سخودی بخه دسخت ناواهخد      ، گر کمترین قیمت مملن را ارائه دهخد باشد. یعنی اگر یک مناقصه

 به دست خواهد آورد.   آنگاه سودی به اندا ه ، آورد و اگر با بالاترین قیمت مملن برنده شود

 واحخد کخالا را بخه مناقصخه    N ،کنخد شود بنگاهی کخه مناقصخه را برگخزار مخی    همچنین فرض می

متوسط یا بالایی را ارائه دهند. در حالخت  ، توانند قیمت پایینمی 5و  0گر گذارد. هر دو مناقصه می

تخر ا  قیمخت   دهخد بخه مقخداری جزئخی پخایین     می نهادپین 0گر شود قیمتی که مناقصهکلی فرض می

لذا در هر سه حالخت اگخر هخر دو     .(تربه دلیل هزینه نهایی تولید پایین) باشد 5گر پیننهادی مناقصه

ارائخه دهنخده قیمخت    ) 0گخر  شخود مناقصخه  فرض مخی ، گر قیمت را در یک با ه انتااب کنندمناقصه

                                                           
هخای دولتخی، متسسخات    ها و متسسات و شرکتها، سا مانخانهگانه جمهوری اسلامی ایران اع  ا  و ارتقوای سه.  0

 سات اعتباری دولتی و...ها و متسانتفاعی وابسته به دولت، بانک
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اند کخه اگخر قیمخت پخایینی را ارائخه      با این وضعیت مواجه گربرنده خواهد شد. هر دو مناقصه( کمتر

با ارائه قیمت پخایین هخ  مطلوبیخت    ، دهند آنگاه شان  بالایی را برای برنده شدن خواهند داشت اما

گر دیگر مطلوبیت ا  ه  اینله به ا ای تفاوت در قیمت ارائه شده مناقصه، کل کاهش خواهد یافت

 دست خواهند داد. 

قیمت بالا را پینخنهاد دهنخد.    5گر قیمت پایین و مناقصه 0گر ال فرض کنید مناقصهبه عنوان مث

میزان  یادی ا  ، برنده خواهد شد اما ا  طرفی به دلیل ارائه قیمت پایین 0گر در این صورت مناقصه

های توانست به دست آورد را ا  دست داده است و همچنین به ا ای تفاوت در قیمتسودی که می

اش کاسته خواهد شد. در ادامه اصطلاحات  یر گر ا  مطلوبیت به دست آمدههادی دو مناقصهپینن

 های ماتلف ارائه خواهد شد:گر در حالتتعریف و جدول مربوط به پیامدهای دو مناقصه

 (قیمت پایین) 0گر : قیمت ارائه شده توسط مناقصه   

 (قیمت پایین) 5گر ه: قیمت ارائه شده توسط مناقص   

 (قیمت متوسط) 0گر : قیمت ارائه شده توسط مناقصه   

 (قیمت متوسط) 5گر : قیمت ارائه شده توسط مناقصه   

 (قیمت بالا) 0گر : قیمت ارائه شده توسط مناقصه   

 (قیمت بالا) 5گر : قیمت ارائه شده توسط مناقصه   

ایخن میخزان ا    ) در صورت ارائخه قیمخت پخایین    0گر : میزان مطلوبیت ا  دست رفته برای مناقصه   

 .(کندای بالاست که مطلوبیت به دست آمده را حداقل میمطلوبیت ا  دست رفته به اندا ه

 در صورت ارائه قیمت پایین  5گر : میزان مطلوبیت ا  دست رفته برای مناقصه  

 در صورت ارائه قیمت متوسط 0گر مطلوبیت ا  دست رفته برای مناقصه : میزان  

 در صورت ارائه قیمت متوسط 5گر : میزان مطلوبیت ا  دست رفته برای مناقصه  

 در صورت ارائه قیمت بالا 0گر : میزان مطلوبیت ا  دست رفته برای مناقصه  
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چون همواره فرض ) در صورت ارائه قیمت بالا 5گر قصه: میزان مطلوبیت ا  دست رفته برای منا  

لذا میزان مطلوبیت ا  دست رفته برای ، دهدتری را پیننهاد میقیمت پایین 0گر شده که مناقصه

 طبق موارد بالا: .(کمتر خواهد بود، به دلیل پیننهاد قیمت بالاتر 5گر مناقصه

                        (5)  

                  (9)  

 توان ماتری  با ی را به حالت  یر نوشت:با داشتن موارد بالا می

 متوسط و بالا، های پاییندر صورت ارائه قیمت 2و  1گر ماتریس سود دو مناقصه .1جدول 

             

    
  (       )    

    
  (       )    

    
  (       )    

    

    
  (       )    

    
  (       )    

0 ,      

 (       ) 
    

    
  (       )    

0 ,      

 (       ) 
0 ,      

 (       ) 
    

 مأخذ: نتاین تققیق

را پینخنهاد       ،5ر گو مناقصه     ،0گر به عنوان مثال اگر مناقصه(، 0جدول ) در جدول بالا

بخه دسخت    (       )      برنده خواهد شد و مطلخوبیتی معخادل    0گر آنگاه مناقصه، دهند

در  0گخر  میخزان مطلوبیخت ا  دسخت رفتخه بخرای مناقصخه      )   معخادل ،  آورد. یعنی ا  کل سخود  می

همچنین به ا ای تفاوت قیمت پیننهادی در تعخداد   دهد ورا ا  دست می( صورت ارائه قیمت پایین

را      ،5گخر  و مناقصخه      ،0گخر  دهد. به عنوان مثالی دیگخر اگخر مناقصخه   واحدها را ا  دست می

بخه   (       )       برنده خواهد شد و مطلوبیتی معخادل  5گر آنگاه مناقصه، پیننهاد دهند

میخزان مطلوبیخت ا  دسخت رفتخه بخرای      )   معادل،  ا  کل سود  5گر آورد. یعنی مناقصهت میدس

دهخد و همچنخین بخه ا ای تفخاوت قیمخت      را ا  دست می( در صورت ارائه قیمت پایین 5گر مناقصه

های ماتری  نیز به همین طریق به دست سلول دهد. سایرپیننهادی در تعداد واحدها را ا  دست می

 افتد. یعنی:تعادل در سلول اول اتفاق می، های مغلوب ضعیفآمده است. به روش حذف استراتژی

( تخر دهنده قیمت پخایین پیننهاد) 0گر این بدان معنی است که تا  مانی که مناقصه (       )   
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 .(ماننخد بخا ی اولتیمخاتوم   ) همواره برنده با ی است، کندقیمت را در حداقل میزان خود انتااب می

را بخه دسخت    1مطلوبیخت   5گخر  و مناقصخه  (       )       مطلخوبیتی معخادل   0گخر  مناقصه

 های  یر را در نظر بگیرید:آورد. به عنوان مثالی فرضی داده می

                                         (4)  

                                    (1)  

 به صورت  یر خواهد بود: 0های فرضی جدول با داشتن این داده

 های فرضیدر صورت ارائه قیمت 2و  1گر ماتریس سود دو مناقصه .2جدول 

             

     00و  0 00و  0 10و  0

     0و  00 110و  0 00و  0

     0و  30 0و  00 130و  0

 مأخذ: نتاین تققیق                         

مطلخوبیتی   0گخر  در حالت تعادل مناقصه (       )   در این جدول نیز مناص است که 

 آورد.را به دست می 1مطلوبیت  5گر هو مناقص 31معادل 

 های یلسان:حالت قیمت

های پینخنهادی دو  قیمت(، در یک با ه) حال فرض کنید در صورت ارائه پیننهادهای یلسان

متوسط یا بالا را ، های پایینگر قیمتگر با ه  برابر باشد. به عبارت دیگر اگر هر دو مناقصهمناقصه

و  0گخر  ها با ه  برابر باشد. در این حالت ماتری  سود برای دو مناقصهتآنگاه این قیم، ارائه دهند

 خواهد بود:( 9جدول ) به صورت  یر 5

 متوسط و بالا، پایین هایبازه های یکسان دردر صورت ارائه قیمت 2و  1گر ماتریس سود دو مناقصه .3جدول 

          

     (     )         (     )    
    

 
 , 
   

 
    

     (     )    
    

 
 , 
   

 
 0 ,      (     )    

    

 
 , 
   

 
 0 ,      (     ) 0 ,      (     )    

 یقمأخذ: نتاین تقق     
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    گر مطلوبیتی معخادل و هر کدام ا  دو مناقصه (     )   در این حالت نیز 

 
بخه دسخت     

 حالت تبانی در مناقصه و نقوه حذف آن: آورند. می

گر قیمخت  باواهند با ه  تبانی کنند. در این حالت دو مناقصه 5و  0گر فرض کنید دو مناقصه

کنند که همه سود موجود را دریافت کنند. تا  مانی که نصف  انتااب میای بالایلسان را به اندا ه

بینختر ا   ) به اندا ه کافی بخالا باشخد  (، رسدمی 5و  0گرهای که به هر کدام ا  مناقصه) سود حاصل

آنگاه تبانی حالت بهینه خواهخد بخود و   (، سود حاصل ا  برنده شدن با پیننهاد قیمت مناصی باشد

با بالاترین قیمتخی کخه کخل    ) هد گرفت. در این قسمت با وارد کردن حالت تبانیتبانی صورت خوا

گخردد کخه بخرای اینلخه     ماتری  سود جدید استاراج شده و نهایتاً مناص می(، سود دریافت شود

تخر  حالخت کامخل  (، 4جدول ) تبانی صورت نگیرد قیمت باید کمتر ا  چه مقداری باشد. جدول  یر

 انی به آن اضافه شده است:است که حالت تب 9جدول 

 بالا و تبانی، متوسط، های پایینبازه های یکسان دردر صورت ارائه قیمت 2و  1گر ماتریس سود دو مناقصه .4جدول  

             

   

  (     )    

   

  (     )    

   

  (     )    

    

 
 , 
   

 
    

   

  (     )    

   

  (     )    

    

 
 , 
   

 
 

0 ,     

 (     ) 
   

   

  (     )    

    

 
 , 
   

 
 

0 ,     

 (     ) 

0 ,     

 (     ) 
   

  

 
 , 
 

 
 

0 ,     

 (     ) 

0 ,     

 (     ) 

0 ,     

 (     ) 
   

 مأخذ: نتاین تققیق

 های  یر را در نظر بگیرید:به عنوان مثالی فرضی داده. با  (     )   در این حالت نیز 

                                                (1)  

                     (9)  

بالا بردن میزان مطلوبیت به دسخت آمخده در صخورت    ، گردلیل انتااب اعداد بینتر دو مناقصه

قیمخت  ، قیمخت انتاخابی  ، قیمت یلسانی را ارائه دهنخد گر باواهند برنده شدن است. اگر دو مناقصه

به عبارت دیگخر در صخورت برنخده     .(دهنده قیمت بالاترپیننهاد) خواهد بود 5گر پیننهادی مناقصه
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در یک مناقصخه بخه مطلوبیخت بینختری دسخت      ، شدن هر چقدر قیمت بالاتری را پیننهاد داده باشند

قیمخت  )   دست رفته در صورت پیننهاد قیمت بالاترخواهند یافت. ا  سوی دیگر میزان مطلوبیت ا

ای بالاسخت کخه کخل    به انخدا ه    کمتر خواهد بود. همانند قبل قیمت تبانی( 5گر پیننهادی مناقصه

 آید:به دست می( 1جدول ) جدول  یر، های فرضیسود را کسب کند. با داده

  2و  1گر ماتریس سود دو مناقصه .0جدول 

 های فرضیقیمت بالا و تبانی با، متوسط، های پایینبازه های یکسان دره قیمتدر صورت ارائ

             

    0/02و  0/02 50و  0 20و  0 10و  0

    0و  50 0/52و  0/52 50و  0 00و  0

    0و  20 0و  50 0/02 و 0/02 130و  0

    0و  10 0و  00 0و  130 00 و 00

 مأخذ: نتاین تققیق               

واحخد مطلوبیخت    1/15گخر  و هر مناقصخه  (     )   در این ماتری  نیز مناص است که 

گیرد این است کخه تقخت   ها مورد توجه قرار مییلی ا  مسائلی که در نظریه با ی کنند.کسب می

اگخر   ت آورنخد؟ کنند به طوری که سود ماکزیممی به دسمی گر با ه  تبانیچه شرایطی دو مناقصه

آیا به صخلاح دو بخا یلن نیسخت کخه بخا هخ  توافخق کخرده و         ، نهایت بار تلرار شودبا ی مناقصه بی

  های تبانی را انتااب نمایند؟یمتق

پاسخ به این ستال در گرو عامل تنزیل قرار دارد و با یلن صبورتر و دوربین حاضر به توافخق  

تخخوان پیامخخدهای هملخخاری و مخخی، نهایخخت بخخار تلخخرار شخخوداهخخد بخخود. در ضخخمن اگخخر بخخا ی بخخیخو

های تنبیهی نیز بق  کرد که در اینجا بخه  های تعادلی را به دست آورد و درباره استراتژی استراتژی

شود. موضوً اصلی مورد بقخ  در اینجخا ایخن    به آن پرداخته نمی، دلیل تلراری بودن این مباح 

بایسختی حخداکثر قیمخت    ، گرهخا را خنثخی کنخد   گزار اگر باواهد تبانی بین مناقصخه مناقصه است که

چخه مقخدار انتاخاب کنخد. بخه      ، دهنخد پیننهاد مخی  5و  0گرهای پیننهادی را که هر کدام ا  مناقصه

طبیعتخاً قیمخت تبخانی بخه     ، در اینجا باواهند با ه  تبخانی کننخد   5و  0گر عبارت دیگر اگر دو مناقصه

ای بالا خواهد بود که کل سود مورد نظر را دریافت کند و آنگاه هر کدام نصف آن سود را ندا ها
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آنگخاه  ، گزار انتاخاب شخود  به عنوان حداکثر قیمت پیننهادی مناقصه   دریافت کنند. بنابراین اگر 

 برای حذف تبانی:

 کنخد گر انتاخاب مخی  اقصهگزار جهت حذف تبانی بین دو منقیمت حداکثری که مناقصه :1قضیه 

   بایستی کمتر ا   (  )
    

  
 باشد. 

 برای اخبات این موضوً بایستی  اثبات:

     (     )    
 

 
         

    

  
 (1)  

آنگخاه   ،قیمت تبانی را پینخنهاد دهخد  ، 5گر مفهوم این عبارت بدین گونه است که اگر مناقصه

در ) (     )     تواند برنده شود و مطلوبیتی معخادل می، با پیننهاد قیمت بالا 0گر مناقصه

را به دست آورد. لذا تا  مانی که کل سخود منهخای حخداکثر میخزان     ( واحد 091مثال عددی برابر با 

گخزار در  نخنهادی مناقصخه  التفاوت قیمت تبانی و قیمخت حخداکثری پی  مطلوبیت ا  دست رفته و مابه

گخر تبخانی   آنگخاه دو مناقصخه  ، کمتر ا  نصف سود دریافتی در صخورت تبخانی باشخد   ، تعداد واحدها

، گزار حداکثر قیمتی را که باواهد تبانی را خنثی کندناواهند کرد. برای مثال عددی فوق مناقصه

گخر در صخورتی کخه قیمخت     واحد انتااب نماید. بخه عبخارت دی   1تر یا مساوی با بایستی کوچکمی

گخر  جانبه به سود هر کدام ا  دو مناقصهآنگاه انقراف یک، باشد 1گزار کمتر ا  حداکثری مناقصه

بخا تعیخین    1جخدول  ) 1خواهد بود و تاطی خواهند کرد. برای مناص شدن این وضخعیت جخدول   

 در  یر دوباره آمده است:( حالت تبانی

  2و  1گر ماتریس سود دو مناقصه .5جدول 

 بالا و تبانی و تعیین بازه تبانی، متوسط، های پایینبازه های یکسان دردر صورت ارائه قیمت

             

    0/02و  0/02 50و  0 20و  0 10و  0

    0و  50 0/52و  0/52 50و  0 00و  0

    0و  20 0و  50 0/02و  0/02 130و  0

    0و  10 0و  00 0و  130 00و  00

 مأخذ: نتاین تققیق               
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را (    کمتخر ا  ) 1قیمخت کمتخر ا     5و  0گخر  مناص است که اگخر دو مناقصخه   1در جدول 

 یرا در صورت تبانی سخود کمتخری   ، ها خواهد بود که تاطی کنندآنگاه به نفص آن، انتااب نمایند

  .(واحد 1/15. هر کدا) ردرا به دست خواهند آو

 حالت تبانی در مزایده و نقوه حذف آن:

گخری کخه بخالاترین    اند. مزایدهدر یک مزایده شرکت کرده 5و  0گر حال فرض کنید دو مزایده

 5گخر  برنده مزایده خواهد بود. همانند قبل فرض کنید قیمت پینخنهادی مزایخده  ، قیمت را پیننهاد دهد

 همانند قبل: باشد. سایر تعاریف مدل مناقصه نیز برقرار است. 0گر ی مزایدهبینتر ا  قیمت پیننهاد

                        (3)  

 شود:اما فرض می

                  (01)  

، در صورت ارائه قیمت پایین، دهدیننهاد میقیمت بالاتر را پ 5گر در حالت مزایده که مزایده

دهخد. حخال در صخورت عخدم     مطلوبیت بالاتری را ا  دست مخی  0گر متوسط یا بالا نسبت به مزایده

 را داری :( 9جدول ) گرتبانی بین دو مزایده

 ن و تبانیپایی، متوسط، های بالاها در بازهدر صورت ارائه قیمت 2و  1گر ماتریس سود دو مزایده .0جدول 
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 مأخذ: نتاین تققیق

را نیخز تفسخیر کخرد. بخه روش      9تخوان جخدول   مت مناقصه میبا توجه به موارد ذکر شده در قس

. (       )   افتخد. یعنخی:   تعادل در سلول اول اتفاق می، های مغلوب ضعیفحذف استراتژی

قیمت را در حخداکثر  ( ترپیننهاد دهنده قیمت بالا) 5گر این بدان معنی است که تا  مانی که مزایده
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مطلخخوبیتی معخخادل   5گخخر کنخخد و همخخواره برنخخده بخخا ی اسخخت. مزایخخده   اخخاب مخخی میخخزان خخخود انت 

 آورد. را به دست می 1مطلوبیت  0گر و مزایده (       )      

 های یلسان:حالت قیمت

های پینخنهادی دو  قیمت(، در یک با ه) حال فرض کنید در صورت ارائه پیننهادهای یلسان

متوسط یا بخالا را  ، های پایینگر قیمتا ه  برابر باشد. به عبارت دیگر اگر هر دو مزایدهگر بمزایده

و  0گخر  ها با ه  برابر باشد. در این حالت ماتری  سود برای دو مزایدهآنگاه این قیمت، ارائه دهند

 خواهد بود:( 1جدول ) به صورت  یر 5

 پایین و تبانی ، متوسط، های بالاهای یکسان در بازهارائه قیمت در صورت 2و  1گر ماتریس سود دو مزایده .5جدول 
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 مأخذ: نتاین تققیق

فقط حالت کلی بق  شده اسخت. در ایخن حالخت نیخز     ، در اینجا به دلیل تلراری نندن مسائل

به عنوان مثالی با   (     )   تعادل در سلول اول ماتری  اتفاق خواهد افتاد. به عبارت دیگر 

 های  یر را در نظر بگیرید:ادهفرضی د

                                               (00)  

                    (05)  

در صخورت  بالا بردن میزان مطلوبیت بخه دسخت آمخده    ، گردلیل انتااب اعداد کمتر دو مزایده

قیمخت  ، قیمخت انتاخابی  ، گر باواهند قیمت یلسانی را ارائه دهنخد برنده شدن است. اگر دو مزایده

به عبارت دیگر در صورت برنخده   .(تردهنده قیمت پایینپیننهاد) خواهد بود 0گر پیننهادی مزایده

بینختری دسخت    در یک مزایده به مطلوبیخت ، تری را پیننهاد داده باشندشدن هر چقدر قیمت پایین
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 تخر خواهند یافت. ا  سوی دیگر میزان مطلوبیخت ا  دسخت رفتخه در صخورت پینخنهاد قیمخت پخایین       

ای پایین اسخت  به اندا ه   کمتر خواهد بود. همانند قبل قیمت تبانی( 0گر قیمت پیننهادی مزایده)

 آید:به دست می( 3جدول ) جدول  یر، های فرضیبا داده .(    ) که کل سود را کسب کند

  2و  1گر ماتریس سود دو مزایده .0جدول 

 های فرضیپایین و تبانی با قیمت، متوسط، های بالاهای یکسان در بازهدر صورت ارائه قیمت

             

    0/02و  0/02 50و  0 20و  0 10و  0

    0و  50 0/52و  0/52 50و  0 00و  0

    0و  20 0و  50 0/02و  0/02 130و  0

    0و  10 0و  00 0و  130 00و  00

 مأخذ: نتاین تققیق                  

واحخد مطلوبیخت   1/15 گخر و هر مزایخده  (     )   در این ماتری  نیز مناص است که 

 هخا مخورد توجخه قخرار    ی کخه در نظریخه بخا ی   شود که یلی ا  مسائلبا  ه  اشاره می کنند.کسب می

ی کخه سخود   کننخد بخه طخور   گر با هخ  تبخانی مخی   گیرد این است که تقت چه شرایطی دو مزایده می

گخزار اگخر   موضوً اصلی مورد بق  در اینجا نیز این است که مزایخده  ماکزیممی به دست آورند؟

قیمخت پینخنهادی را کخه هخر کخدام ا        بایستی حخداقل ، گرها را خنثی کندباواهد تبانی بین مزایده

 0گخر  چه مقدار انتااب کند. به عبارت دیگر اگر دو مزایده، دهندپیننهاد می 5و  0گرهای مزایده

ای پخایین خواهخد بخود کخه کخل      طبیعتاً قیمت تبانی به اندا ه، در اینجا باواهند با ه  تبانی کنند 5و 

به    م نصف آن سود را دریافت کنند. بنابراین اگر سود مورد نظر را دریافت کند و آنگاه هر کدا

 بایستی:آنگاه برای حذف تبانی می، گزار انتااب شودعنوان حداکثر قیمت پیننهادی مزایده

 (  ) کندگر انتااب میگزار جهت حذف تبانی بین دو مزایدهقیمت حداقلی که مزایده :2قضیه 

   تر ا  بایستی بزرگ
    

  
 باشد. 

 برای اخبات این موضوً بایستی  اخبات:

     (     )    
 

 
         

    

  
 (09)  
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 آنگخاه ، قیمت تبخانی را پینخنهاد دهخد   ، 5گر مفهوم این عبارت بدین گونه است که اگر مزایده

  (     )     ود و مطلخوبیتی معخادل  توانخد برنخده شخ   می، با پیننهاد قیمت پایین 0گر مزایده

را به دست آورد. لذا تا  مخانی کخه کخل سخود منهخای حخداکثر       ( واحد 091در مثال عددی برابر با )

بینتر ا  ، التفاوت قیمت حداقلی و قیمت تبانی در تعداد واحدهامیزان مطلوبیت ا  دست رفته و مابه

گخر تبخانی ناواهنخد کخرد. بخرای مثخال       آنگاه دو مزایده، دنصف سود دریافتی در صورت تبانی باش

تخر یخا   بایسختی بخزرگ  مخی ، گزار حداقل قیمتی را که باواهد تبانی را خنثی کنخد عددی فوق مزایده

گخزار بینختر   واحد انتااب نماید. به عبارت دیگر در صورتی که قیمت حداقلی مزایخده  9مساوی با 

گر خواهد بود و تاطخی خواهنخد   ه سود هر کدام ا  دو مزایدهجانبه بیک آنگاه انقراف، باشد 9ا 

در  یخر دوبخاره   ( با تعیین حالخت تبخانی   3جدول ) 01کرد. برای مناص شدن این وضعیت جدول 

 آمده است:

  2و  1گر ماتریس سود دو مزایده .10جدول 

 یین بازه تبانیپایین و تبانی و تع، متوسط، های بالابازه های یکسان دردر صورت ارائه قیمت

             

    0/02و  0/02 50و  0 20و  0 10و  0

    0و  50 0/52و  0/52 50و  0 00و  0

    0و  20 0و  50 0/02و  0/02 130و  0

    0و  10 0و  00 0و  130 00و  00

 مأخذ: نتاین تققیق                     

را  9قیمخت بینختر ا     5و  0گخر  مناص است کخه اگخر دو مزایخده   ( 01جدول ) این جدولدر 

 یرا در صورت تبانی سود کمتری را ، ها ناواهد بود که تبانی کنندآنگاه به نفص آن، انتااب نمایند

 .(واحد 1/15م هر کدا) به دست خواهند آورد

 گیری و پیشنهادات. نتیجه0

هخای مناقصخه و   ی معاملات دولتی که بینتر این معاملات به صورتبا توجه به حج  بسیار بالا

گیرد و با توجه به این واقعیت که  مینه تققق تقلب و تبانی در باش دولتی می گاهی مزایده انجام
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هخا و تبخانی در معخاملات دولتخی     لذا بین بزرگی حج  دولت، نسبت به باش غیردولتی مهیاتر است

برقرار است. ا  سوی دیگر لا مه مبار ه جدی با هر گونه فساد در حو ه رابطه مستقی  و تنگاتنگی 

معاملات دولتی مستلزم وضص قوانین و مقررای است که بتوان با منطخق علمخی ایخن اخخرات را خنثخی      

اغلخب بخا نگخرش ا  منظخر حقخوقی بخه ایخن        ، کرد. تققیقات انجام گرفته در  مینه مناقصه و مزایخده 

، طالعات انجام شده در این  مینه که با دیدگاه اقتصادی انجام شده اسخت قراردادهاست و مقدود م

ار یخابی  ، گخران گخرا یخا مزایخده   ماننخد تعخداد بهینخه مناقصخه    ) حل برای مسائل دیگربه دنبال ارائه راه

 غیر ا  قیمت پیننهادی برای حذف تبانی بوده است. ( هاها و عوامل متخر بر قیمت مناقصهمناقصه

تا  مانی که کل سود منهای حداکثر میزان مطلوبیت ا  دست رفتخه  ، تققیق ننان داد نتاین این

کمتخر ا   ، گخزار در تعخداد واحخدها   التفاوت قیمت تبانی و قیمت حداکثری پیننهادی مناقصخه و مابه

گر تبخانی ناواهنخد کخرد. همچنخین تخا      آنگاه دو مناقصه، نصف سود دریافتی در صورت تبانی باشد

التفخاوت قیمخت حخداقلی و    مابخه  ل سود منهای حداکثر میزان مطلوبیت ا  دست رفتخه و  مانی که ک

آنگخاه دو  ، بینختر ا  نصخف سخود دریخافتی در صخورت تبخانی باشخد       ، قیمت تبانی در تعداد واحخدها 

گردد با توجه به حج  بسیار بالای معاملات که گر تبانی ناواهند کرد. در نهایت پیننهاد میمزایده

، گخردد و ار ش بسخیار بخالای اقتصخادی ایخن قراردادهخا      هخا برگخزار مخی   ها و مزایدهمناقصهدر قالب 

ها ا  نتاین این تققیق بهره گرفته و تبخانی  ها و مزایدههای برگزار کننده این مناقصهها و بنگاهدولت

مخدل   گردد که بخا ارائخه یخک   های سقف و کف خنثی نمایند. همچنین پیننهاد میرا با تعیین قیمت

 گران حل کرد. گران و مزایدهبتوان با ی را برای هر تعداد ا  مناقصه، ترکلی
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